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IZJAVA PRIJAVITELJA

Izjavljujem da sam kao prijavitelj odgovoran za istinitost i točnost podataka navedenih u Prijavnom obrascu B. Potvrđujem da su informacije navedene u Prijavnom obrascu B usklađene s ostalom projektnom dokumentacijom.  

	Ime i prezime:
	 

	Funkcija:
	 

	Datum:
	 





[bookmark: _Toc367707502][bookmark: _Toc367707539][bookmark: _Toc371521134]Napomena:
Prijavitelj je dužan odgovoriti na sve točke (osim onih za koje je navedeno “ako je primjenjivo”) u Prijavnom obrascu B. 
Tekst pisan kurzivom pruža upute o tome što se u pojedinom dijelu traži.
[bookmark: _Toc382914286] 



1. [bookmark: _Toc414614394][bookmark: _Toc382914287]PODACI O PRIJAVITELJU PROJEKTA

1.1. [bookmark: _Toc414614395]Osnovni podaci o prijavitelju
Navedite podatke vezane za datum osnivanja, oblik organiziranja, temeljni kapital, vlasničku strukturu, upravljačku strukturu, viziju, misiju, dugoročni cilj poduzeća. (najviše 4000 znakova)

	



1.2. [bookmark: _Toc414614396]Predmet poslovanja prijavitelja 
Navedite podatke vezane za predmet poslovanja prijavitelja (opis djelatnosti).
(najviše 2000 znakova)
	



1.3. [bookmark: _Toc414614397]Postojeća imovina prijavitelja
Navedite podatke vezane za postojeću dugotrajnu i kratkotrajnu materijalnu i nematerijalnu imovinu.  
(najviše 3000 znakova)
	



1.4. [bookmark: _Toc414614398]Analiza dosadašnjeg poslovanja 
Navedite ukratko sljedeće podatke vezane za dosadašnje poslovanje: zaposlenici; poslovna sredstva  i izvori sredstava; obujam poslovanja; tržište; financijski rezultati poslovanja (ako je primjenjivo); pokazatelji uspješnosti za posljednje razdoblje(ako je primjenjivo).
(najviše 6000 znakova)

	



1.5. [bookmark: _Toc414614399]Plan razvoja 
Razložite plan razvoja poslovanja poduzeća u narednom razdoblju sa prikazom uloge projekta u tim planovima. 
(najviše 8000 znakova)
[bookmark: _Toc367707505][bookmark: _Toc367707542]
	





2. PROVEDBENI KAPACITETI PRIJAVITELJA
[bookmark: _Toc382914292][bookmark: _Toc371521140]
2.1. [bookmark: _Toc414614401]Projektno iskustvo 
Navedite iskustvo tvrtke prijavitelja u provedbi projekata.
U tablici u nastavku navedite dosadašnje iskustvo vlasnika prijavitelja ili voditelja projekta u provedbi projekata razvoja i komercijalizacije inovacija i skaliranja rasta poduzeća.

	Naziv projekta
	

	Nositelj projekta 
	

	Funkcija koju je u provedbi projekta obnašao (označiti za koga se ispunjava)
	Vlasnik prijavitelja ☐ 
	

	
	Voditelj projekta ☐
	

	Ukupna vrijednost projekta (u HRK)
	

	Izvor financiranja (navesti sve izvore)
	

	Trajanje projekta (datum početka-datum završetka) 
	

	Lokacija projekta
	

	Ciljevi projekta
	

	Rezultati projekta
	

	Status (obavezno označite)
	☐ u fazi prijave
	☐  u tijeku
	☐  završen


Molimo ponovite tablicu onoliko puta koliko je potrebno.
[bookmark: _Toc414614402]

2.2. Metodologija uspostave projektnog tima 
Definirajte i rasporedite odgovornosti tima za upravljanje provedbom projekta te iste povežite s predloženim aktivnostima projekta. Za svakog predloženog člana projektnog tima opišite traženu stručnost, kvalifikacije, radno iskustvo i kompetencije te iskažite predviđeni angažman svakog pojedinog člana u provedbi projekta (aktivnosti u kojima će sudjelovati, predviđeni broj dana). 
Ukoliko u vrijeme predaje projektne prijave imate već imenovan projektni tim, projektnoj prijavi priložite životopise članova projektnog tima (Dodatak 1.). 

	



2.3. [bookmark: _Toc414614403]Financijski kapacitet prijavitelja 
Popunite tablicu u nastavku koristeći podatke iz financijskih izvještaja. Tvrtke koje nemaju GFI-POD za prethodno razdoblje trebaju tražene pokazatelje iskazati temeljem TI-POD.

	Godina
	Prijavitelji koji vode poslovne knjige i evidencije sukladno Zakonu o porezu na dohodak
	Poslovni prihodi

	
	Ukupni primici
	Ukupni izdaci
	

	<navedite godinu i/ili tromjesječje>
	
	
	



Izdaci poduzeća za razvoj 
Popunite tablicu u nastavku koristeći podatke iz financijskih izvještaja navodeći evidentirane izdatke za razvoj u bilanci u najmanje jednoj godini od 3 prethodne godine. U slučaju novoosnovanog poduzeća koje nema ostvarenu nijednu poslovnu godinu, od početka njegova poslovanja u toj godini do  mjeseca koji prethodi prijavi projekta. (Ukoliko je neophodno, prijavitelj može promijeniti navedenu tablicu sukladno potrebi ali mora iskazati tražene podatke).

	
	AOP oznaka
	Stanje 1.1.
godine u kojoj su izdaci nastali
	Stanje 31.12. 
godine u kojoj su izdaci nastali

	Izdaci za razvoj
	004
	
	

	Ukupni rashodi
	147
	
	



[bookmark: _Toc371521143][bookmark: _Toc382914295][bookmark: _Toc367707508][bookmark: _Toc367707545]

3. OPIS PROJEKTA

3.1. [bookmark: _Toc414614405]Analiza problema
Definirajte temu, odnosno okvir i predmet analize. Identificirajte i opišite aspekte postojećeg stanja koje nastojite riješiti predloženim projektom te utvrdite uzročno-posljedične odnose između identificiranih problema. Analiza problema mora pružiti temelj na kojem će se razviti niz relevantnih i usmjerenih ciljeva projekta.  
(najviše 8000 znakova)
	



3.2. [bookmark: _Toc414614406]Ciljevi projekta
Identificirajte i opišite ciljeve koji prikazuju pozitivne aspekte željene budućnosti nakon što se riješe identificirani problemi. Potrebno je jasno razdvojiti opće i specifične ciljeve. Opći cilj/evi vezani su uz doprinos projekta dugoročnim neposrednim razvojnim rezultatima, dok specifični cilj/evi jasno određuju neposrednu korist ili koristi koje će ciljna skupina ostvariti od provedbe projekta te je dosljedan analizi problema. Smjer djelovanja specifičnog cilja/eva treba ići u pravcu ispunjavanja općeg cilja/eva.
(najviše 8000 znakova)
	



3.3. [bookmark: _Toc414614407]Logička matrica
Popunite tablicu u nastavku. 
	Opis projekta
	Objektivno provjerljivi pokazatelji
	Izvori provjere
	Pretpostavke

	Opći cilj:
Široki razvojni utjecaj kojem projekt doprinosi (osigurava poveznicu s kontekstom politike i/ili sektorskog programa)
	Način mjerenja ostvarenja općeg cilja projekta
	Izvori informacija i metoda korištenih za prikupljanje i izvještavanje
	

	Svrha projekta (specifični cilj):
Rješava glavni problem i definira održivu korist za ciljnu skupinu
	Način mjerenja ostvarenja svrhe projekta

	Izvori informacija i metoda korištenih za prikupljanje i izvještavanje
	Vanjski čimbenici koji utječu na uspjeh projekta, no nalaze se izvan utjecaja projekta

	Rezultati:
Posljedica poduzetih aktivnosti (robe i usluge koje su postignute kroz projekt)
	Način mjerenja ostvarenja rezultata projekta

	Izvori informacija i metoda korištenih za prikupljanje i izvještavanje
	Vanjski čimbenici koji utječu na uspjeh projekta, no nalaze se izvan utjecaja projekta

	Aktivnosti:*
Sažetak aktivnosti koje je potrebno poduzeti da bi se ostvarili planirani rezultati
	Sažetak resursa/sredstava
	Sažetak troškova/proračuna
	Vanjski čimbenici koji utječu na uspjeh projekta, no nalaze se izvan utjecaja projekta


*Pod aktivnosti navedite elemente projekta

[bookmark: _Toc414614408]


3.4.Proračun projekta

Obrazloženje sufinanciranja projekta iz vlastitih izvora (najviše 2000 znakova)
	



3.5.Plan provedbe projekta
Navedite i detaljno opišite svaki element provedbe projekta koji je potrebno provesti i načine za njegovu realizaciju. Element projekta predstavlja grupu aktivnosti kako je navedeno u točki 3.2 Uputa za prijavitelje.

Element projekta 1: <navedite naziv elementa projekta>
	Aktivnost 1.1.
	<naziv aktivnosti>

	Logička podloga
	<opišite cilj aktivnosti i rezultat koji se mora postići>

	Provedba
	<opišite korake potrebne za provedbu aktivnosti>

	Izlazni pokazatelji 
	<opišite izlazne pokazatelje aktivnosti kvalitativno i kvantitativno>

	Odgovornost
	<navedite koji član(ovi) projektnog tima je/su odgovoran/odgovorni za aktivnost, tko će nadzirati i odobravati isporuke i izlazne pokazatelje>



Ponovite tablice onoliko puta koliko je potrebno kako bi naveli sve aktivnosti elementa projekta. 

Element projekta 2: <navedite naziv elementa projekta>
	Aktivnost 2.1.
	<naziv aktivnosti>

	Logička podloga
	<opišite cilj aktivnosti i rezultat koji se mora postići>

	Provedba
	<opišite korake potrebne za provedbu aktivnosti>

	Izlazni pokazatelji 
	<opišite izlazne pokazatelje aktivnosti kvalitativno i kvantitativno>

	Odgovornost
	<navedite koji član(ovi) projektnog tima je/su odgovoran/odgovorni za aktivnost, tko će nadzirati i odobravati isporuke i izlazne pokazatelje>



Ponovite tablice onoliko puta koliko je potrebno kako bi naveli sve aktivnosti elementa projekta. 

Element projekta 3: <navedite naziv elementa projekta>
……………..
Ponovite tablice onoliko puta koliko je potrebno kako bi naveli sve aktivnosti elementa projekta. 


Trajanje projekta
Popunite tablicu u nastavku. 
	Planirani datum početka provedbe projekta
	Planirani datum završetka provedbe projekta
	Ukupno trajanje projekta u mjesecima

	
	
	




Indikativni raspored aktivnosti 

Popunite tablicu u nastavku. 
	Aktivnost
	Godina n
	Godina n+1

	
	Mjesec
	Mjesec

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktivnost 1.1.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktivnost 1.2.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	...
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktivnost 2.1.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktivnost 2.2.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	





3.6.Analiza rizika
	Popunite tablicu navodeći rizike povezane s provedbom projekta te procijenite vjerojatnost njihova nastanka (niska/srednja/visoka) i utjecaj (nizak/srednji/visok) na postizanje rezultata i ciljeva. Predložite prikladne mjere za izbjegavanje ili ublažavanje navedenih rizika.

	


	Rizik
	Vjerojatnost
niska/srednja/visoka
	Utjecaj
nizak/srednji/visok
	Odgovor/mjere za izbjegavanje ili ublažavanje rizika

	
	
	
	

	
	
	
	

	…
	…
	…
	…


Molimo dodajte redaka koliko je potrebno















4. OPIS INOVACIJE

4.1. Inovacija
Opis trenutne faze razvoja inovacije i njezine dodane vrijednosti i novost predloženog rješenja. Postoji li prototip koji sadržava ključne funkcionalnosti (Minimalno održiv proizvod - MVP), je li rješenje moguće demonstrirati? Koji je tržišni doseg inovacije (iskazan kroz inicijalni interes tržišta i/ili prve kupce)? Opis izvora  inovacije (znanstveno istraživanje, tehnološki razvoj, kreativno stvaralaštvo, tržišne potrebe ili drugo).Pregled aktivnosti ako je predviđen transfer tehnologije ili suradnja s vanjskim pružateljima razvojno-istraživačkih usluga.
(najviše 6000 znakova)
	




4.2.	Spremnost za tržište
Što i u kojem roku je potrebno poduzeti da bi rješenje bilo spremno za tržište? Kojim resursi su za to potrebni?Opis statusa intelektualnog vlasništva i  strategije upravljanja intelektualnim vlasništvom. Postoji li tuđe intelektualno vlasništvo koje ograničava primjenu i komercijalizaciju inovacije (je li provedena Freedom to operate analiza)? Postoje li regulatorni zahtjevi i/ili standardi vezani uz razvoj i primjenu inovacije?
(najviše 6000 znakova)
	



4.3.	Opis kupaca/korisnika
Koji su identificirani kupci (demografski, geografski itd.)? Koje potrebe kupaca zadovoljava inovacija? Kakve koristi kupci/korisnici imaju od inovacije?  Postoje li već kupci ili ostvareni prihodi? Koji su dokazi buduće potražnje/spremnosti za plaćanje identificiranih potencijalnih kupaca? Koje su prve povratne informacije od potencijalnih kupaca?  Koje od pretpostavki o kupcima ste provjerili i potvrdili i na koji način?

(najviše 6000 znakova)
	



4.4.	Tržište – konkurencija, supstituti i postojeći načini rješavanja problema kupaca
Opišite originalnost i novost inovacije u odnosu na postojeća i usporediva rješenja koja nudi konkurencija na tržištu, praksu i rješenja koja koriste kupci radi rješavanja ili umanjivanja problema. (usporedba inovacije s postojećim komercijalnim rješenjima koja uključuje troškove, jednostavnost korištenja i druge značajke, kao što su utjecaj na okoliš, diskriminacija i sl.). Opišite razloge i elemente nastanka i održavanja konkurentske prednosti i situacije u kojima je vaše rješenje superiorno te očekujete da će ono biti odabir kupaca/korisnika. Prikažite procijenjenu veličinu tržišta, očekivane stope rasta i ostale ključne elemente koji određuju atraktivnost tržišta.

(najviše 6000 znakova)
	




4.5.	Rizici i prilike – tehnološki, tržišni, društveni, ekološki i drugi rizici
Opišite sve događaje: rizike koji mogu ugroziti uspjeh vaše inovacije odnosno prilike koje će potencirati vrijednost inovacije, a relevantni su za ciljano tržište i postoji realna mogućnost njihovog nastanka.

(najviše 6000 znakova)
	





5. POSLOVNI MODEL

5.1.	Segmentacija potrošača
Tko su najvažniji potrošači? Za koga se kreira vrijednost?  Postoji li razlika između kupaca (onih koji donose odluku o kupnji i plaćaju) i korisnika (onih koji konzumiraju i imaju neposrednu korist od inovacije)? Tko su kupci, a tko krajnji korisnici?

(najviše 6000 znakova)
	



5.2.	Ponuda vrijednosti
Koja dodana vrijednost za kupce se stvara? Koje potrebe se zadovoljava? Kada ta vrijednost/korist nastaje? 
(najviše 6000 znakova)
	



5.3.	Kanali dolaska do potrošača
Kako se kupcima isporučuje inovacija i vrijednost koju inovacija stvara? Na koji način odabrani način distribucije stvara dodanu vrijednost za kupce? Koje kanale predviđeni potrošački segmenti žele koristiti? Koji su sadašnji kanali kojima poduzeće dolazi do postojećih potrošača? Koji je najbolji kanal za novi proizvod/uslugu predviđenu projektom?  Koji je kanal troškovno najefikasniji? Jesu li proizvodi usklađeni s potrošačkim rutinama?

(najviše 6000 znakova)
	



5.4.	Odnosi s potrošačima, lanci vrijednosti
Koju vrstu veza očekuju različiti potrošački segmenti? Postoji li potreba povezivanja kupaca i korisnika? Koji su načini povezivanja, što je do sada ostvareno? Kako su navedene veze integrirane u redovno poslovanje? Koliki su troškovi povezivanja s kupcima? 
(najviše 6000 znakova)
	



5.5.	Izvori prihoda i profitabilnost
Koji je put do zarade? O čemu ovisi i koliko je provediv? Opišite logiku stvaranja zarade i profitabilnosti inovacije? Za koju vrijednost potrošači plaćaju? Za što i kako trenutno plaćaju? Kako bi preferirali plaćati? Koliki je udjel pojedinog izvora prihoda u ukupnim prihodima? Jesu li prihodi npr. jednokratni ili se ponavljaju, u postotku od neke vrijednosti ili samostalno formirani, kratkotrajni ili dugotrajni…?
(najviše 6000 znakova)
	


5.6.	Ključni resursi i aktivnosti za stvaranje ponude vrijednosti
Koje ključne resurse (znanje, financijski resursi, strukturalni kapital) zahtijeva realizacija projekta? Koji su načini dolaska do tih resursa? Koje aktivnosti su ključne za stvaranje ponude vrijednosti i optimalno iskorištavanje resursa? U čemu poduzeće mora biti izvrsno?
(najviše 6000 znakova)
	



5.7.	Ključni partneri u redovitom poslovanju
Tko su ključni partneri u redovitom poslovanju prijavitelja? Koje ključne resurse poduzeće ne posjeduje već ih dobiva/koristi od partnera? Koje ključne aktivnosti poduzeće nije u mogućnosti naučiti/usvojiti već ih umjesto poduzeća obavljaju partneri?
(najviše 6000 znakova)
	



5.8.	Struktura troškova
Koji su najvažniji troškovi u predviđenom poslovnom modelu?  Koji ključni resursi i aktivnosti uzrokuju većinu troškova? Koji troškovi su fiksni a koji proporcionalni? Kakav je omjer troškova i očekivanih prohoda?
(najviše 6000 znakova)
	




5.9 Komercijalizacija i održivost projekta 
Opišite odabranu strategiju komercijalizacije inovacije u narednom razdoblju.
Koji je način osiguranja financijske održivosti poslovanja i rješenja (postizanje ciljeva i rezultata projekta i nakon što planirani projekt završi)?
(najviše 6000 znakova)
	





Pregled očekivanih rezultata poslovanja:
	
	Godina n
	n+1
	n+2
	n+3

	UKUPNI PRIHODI
	
	
	
	

	UKUPNI RASHODI
	
	
	
	

	NETO DOBIT
	
	
	
	

	PRIHOD OD IZVOZA
	
	
	
	

	BROJ/STRUKTURA ZAPOSLENIH
	
	
	
	

	  1. VSS
	
	
	
	

	  2. VŠS/SSS
	
	
	
	

	  3. NSS/NKV
	
	
	
	

	PRIHOD PO ZAPOSLENOM
	
	
	
	

	PRIHOD OD PRODAJE INOVATIVNOG PROIZVODA/USLUGA/PROCESA
	
	
	
	


n=godina predaje projektne prijave



6.	INTELEKTUALNO VLASNIŠTVO
Navedite status intelektualnog vlasništva vezano za projektnu prijavu. Postoji li već zaštićeno intelektualno vlasništvo (patent, autorsko ili srodno pravo, žig, industrijski dizajn) ili postoji prijava za zaštitu nekog od oblika zaštite intelektualnog vlasništva. Ako ne postoji trenutno zaštićeno intelektualno vlasništvo ili prijava za njegovu zaštitu objasnite strategiju zaštite intelektualnog vlasništva.
[bookmark: _Toc382914311](najviše 2000 znakova)
	










7. [bookmark: _Toc414614446][bookmark: _Toc371521166]HORIZONTALNA PITANJA

[bookmark: _Toc414614447]Promicanje jednakih mogućnosti i socijalne uključenosti
Navedite i objasnite uključenost mjera u projekt te identificirajte mjerljive pokazatelje ostvarenja napretka u promicanju jednakih mogućnosti i socijalne uključenosti.

(najviše 2000 znakova)
	



[bookmark: _Toc414614448]Promicanje održivog razvoja i zaštite okoliša
Objasnite povećava li se inovacijom stupanj zaštite okoliša (npr. smanjenje otpada i emisija, povećanje biomase…), poboljšava li se energetska učinkovitost (npr. dodavanje toplinske izolacije, povećanje učinkovitosti sustava grijanja i klimatizacije…) te koristi li se energija iz obnovljivih izvora (npr. solarno grijanje, fotonaponske ćelije, vjetrogeneratori, geotermalna energija, biomasa…). Objasnite način provođenja mjera zaštite na radu.

 (najviše 2000 znakova)
	






DODATAK 1. ŽIVOTOPIS
Ispunite predložak životopisa voditelja projekta i članova projektnog tima koji će sudjelovati u implementaciji projektnih aktivnosti, u EUROPASS formatu koji se nalazi na sljedećoj mrežnoj stranici: https://europass.cedefop.europa.eu/hr/documents/curriculum-vitae te priložite kao dodatak ovom obrascu.
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